
Mitarbeiter im Vertriebsinnendienst (m/w/d) 
Schwerpunkt Chromatographie

Sie haben Lust, in einem Team zu arbeiten, für das kollegiales Miteinander an erster Stelle steht? 
Mit Kolleginnen und Kollegen, die genauso viel Freude an der Arbeit haben wie Sie? Dann kommen Sie zu uns!

Altmann Analytik ist ein seit 40 Jahren krisensicher wachsendes Unternehmen im Laborfachhandel. Unser 
Hauptsitz ist in München und wir haben Niederlassungen in Gablingen, Schwerte und Atlanta (USA). Wir beraten 
und beliefern Labore und Industrieunternehmen weltweit mit Chemikalien und Laborbedarf.

Ihre Aufgaben:
• Kompetente Beratung und Betreuung von Bestands-
    und Neukunden im Bereich Chromatographie (z. B.
    HPLC, GC, Verbrauchsmaterialien, Zubehör)
• Erarbeitung passender technischer und wirtscha� -
    licher Lösungen für den Kunden in Abstimmung mit
    den Herstellern 
• Frühes Monitoring von Veränderungen im Kaufver-
    halten, Bedarf oder Marktumfeld der Schlüssel-
    kunden

Gleitzeit und Home 
O�  ce bis 40 %

Förderung von 
Weiterbildungen

Gute Verkehrs-
anbindung

Faire Bezahlung

Ihre Bene� ts:

Ihr Pro� l:
• Abgeschlossene naturwissenscha� lich-technische 
    Ausbildung (Chemiker/in, CTA, BTA, Chemielabo-
    rant/in oder vergleichbar)
• Grundkenntnisse oder praktische Erfahrung in der 
    Chromatographie (HPLC/GC von Vorteil)
• Ausgeprägte Beratungs- und Kommunikationsstärke
    sowie Kundenorientierung
• Vertriebliches Denken und Freude am aktiven 
    Verkaufen

München ab sofort in Vollzeit

Ihr Kontakt:
Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihres möglichen 
Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung senden Sie bitte per E-Mail an: 
tanja.hoenisch@analytics-shop.com

Bei Rückfragen steht Ihnen Frau Hönisch(Leitung Vertrieb) 
unter der Telefonnummer 089 / 716 77 31 98 gerne zur Verfügung.

• Analyse der Umsatz-, Bedarfs- und Produktentwick-
    lung der Topkunden
• Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten, Auf-
    tragsabwicklung sowie Termin- und Lieferkoordination
• Pflege und Ausbau von Kundenbeziehungen sowie 
    systematische Dokumentation im CRM-System
• Pflege, Aktualisierung und Kontrolle kundenspezi� -
    scher Sonderpreislisten unter Berücksichtigung von
    Konditionen und Laufzeiten

• Analytische Arbeitsweise und gutes technisches 
    Verständnis
• Sicherer Umgang mit MS O�  ce; CRM-Erfahrung 
    von Vorteil
• Motivation, in einem engagierten und dynamischen
    Vertriebsteam zu arbeiten
• Gute Deutschkenntnisse, Englischkenntnisse 
    wünschenswert

Wellpass, Jobrad, Obst 
& Getränke, VWL


